
Die 7 Do’s and Don’ts

Personal Branding 

auf LinkedIn



Sollte man über die Ex sprechen ?
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Organic Content (Linkedin Posts) 

Profiloptimierung

Bannerdesign

Employer Branding

Sales Navigator Training

Social Selling 

Programm

Corporate Influencer 

Programm

Linkedin Marketing

Linkedin Ads Beratung

Linkedin Ads 

Implementierung

KI-WorkshopsRecruiter Training

Job Slots Optimierung

Career Page Einrichtung

360 ° LinkedIn 
Workflow: 
Von Profil bis 
Performance.

Wir helfen Unternehmen 
das gesamte LinkedIn-
Ökosystem gewinnbringend 
zu nutzen: für nachhaltige 
Erfolge in Sales, Recruiting 
& Marketing.



Was nehmen Sie heute mit?

Warum Personal Branding immer wichtiger wird
Und welche Chancen du verpasst, wenn du es nicht nutzt.

Die 7 wichtigsten Do’s and Don’ts im Personal Branding
Wie du durch echten Mehrwert & strategisches Netzwerken gewinnst.

Praxis - Insights & bewährte Strategien 
Wie du dich als Experte positionierst und LinkedIn richtig nutzt.



Agenda

1 Status Quo 

2 Die offensichtlichen  Probleme

3 Das eigentliche  Problem

4 Personal Branding: Do’s and Don’ts



verändert sich .Sales 



verändert sich .Sales 
HR



verändert sich .Sales 
HR

Marketing



Qualität setzt sich durch.

Wer am Lautesten schreit, gewinnt.

Status Quo



Da draußen gibt es Menschen, 
die nicht  besser sind als Sie.

Die werden aber besser verstanden



Da draußen gibt es Menschen, 
die nicht  besser sind als Sie.

Die werden aber besser gefunden



Sichtbarkeit. Klarheit. Relevanz.

lukrativere Anfragen

nächster Karriereschritt

höhere Bewerbereingänge

spannende Projekte

Wie Personal Branding hilft



“Was soll ich Posten?”

Die offensichtlichen Probleme 

“Ich habe keine Zeit!”

“Möchte mich nicht selbstbeweihräuchern!”

1

2

3



Fehlendes Enablement

Das eigentliche Problem



Was müssen Sie dabei beachten ?



Nr. 1

Dein LinkedIn - Profil = CV





...it’s all about trust !



der Profilbesucher  scrollen  nicht .

Quelle: Richard van der Bloms Algorithmus Update



Der erste Eindruck zählt .



Nr. 1

Dein LinkedIn - Profil = Landing Page





Verwendete Tools:  

Canva



Verwendete Tools:  

Canva
TalifyGPT_ClaimGenerator

Value Proposition



Verwendete Tools:  

Canva
TalifyGPT_ClaimGenerator

Value Proposition

Trust Badge



Verwendete Tools:  

Canva
TalifyGPT_ClaimGenerator

Profilslogan



Verwendete Tools:  

Canva
TalifyGPT_ClaimGenerator

Personalisierter 

Link





Weitere wichtige Insights

“Das Essen muss nicht dem Koch schmecken”

Mind. 7 Profilabschnitte





Nr. 2

Willkürliches Vernetzen!

Verwässert dein Feed!

Verringert die Sichtbarkeit!

Sich nur auf den Austausch freuen



Nr. 2

Strategisches Netzwerken!

Relevanter Feed

Social Proof

Austausch initiieren



So auch nicht...



Wenn dann so...



Oder gar nicht...



Nr. 3

Mit dem Posten starten!

Mentale Hürde 

“Zeitfresser”

“Mitleids” - Likes



Nr. 3

Connect & Comment First!

Pragmatisch

Inspiration

Social Proof & Reziprozität



Nr. 4

Keine 0815 - Kommentare!

“Toller Beitrag”

Kein Mehrwert

Kein Impact



Nr. 4

Mehrwert stiften!

Fachlichkeit & Expertenstatus

Persönlichkeit

Humor & Haltung



Beispiele





From Comment to Content



Nr. 5

“Das muss perfekt sein”

Tatsächlicher Zeitfresser

Aalglatt

Too Corporate



Nr. 5

Hauptsache authentisch!

Kongruenz: Inside - Out Prinzip

Personal - Professional

In gesprochener Sprache schreiben



Nicht triggern lassen!

Nr. 6

Über Postings aufregen

Opfer von Marketing

Kontraproduktiv



Regelmäßig Frühjahrsputz!

Nr. 6

Entfolgen und ignorieren

Fokus auf Einflussbereich

Bereichernder Feed



Nachrichten automatisieren!

Nr. 7

Automatisierungsfails

Schlechte Reputation

LinkedIn - Polizei



Immer Human first!

Nr. 7

Real recognize real

Vertrauensaufbau

Mehr Empfehlungen



Key Takeaways

Kein Shortcut: Aufrichtige Beziehungen aufbauen

Pragmatisch sein: it’s a Job!

You get what you give!



“ Your life will become better 
by making other lives better ”



Goodies
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